Das dentallabor
Dezember 2008
Seite 1526

L journal

Netzwerk mit Fraswerk
und Krankenkasse

Rund zwei Drittel der mehr als 8o Mitgliedslabors sowie 30 weitere Gaste

folgten der Einladung von ProLab, dem bundesweiten Fachverband fiir

| Implantat-Prothetik nach Berlin. Im stimmungsvollen Meilenwerk in Berlin
informierten sie sich iiber neue Produkte und Netzwerk-Modelle.

gere Ausland entgegenwirken. Auch
wenn Peter Zschemack es nicht in dieser
Deutlichkeit sagte, fahlten sich die Pro-
Lab-Mitglieder doch angesprochen, als

er Kontrast war enorm: In den ho-
Dhen Hallen des Meilenwerkes in-

mitten von Autos aus langst ver-
gangenen Zeiten tauschten sich Referen-
ten und Besucher liber die Zukunft in der
Zahntechnik aus. ,Der Gesundheitsfond
wird kommen und die deutschen Kran-
kenkassen werden sich Gedanken ma-
chen miissen, wie sie ihren Patienten at-
traktive Leistungen zu einem bezahlba-
ren Preis bieten kénnen”, sagte Peter
Zschernack, Krankenhaus-Manager und
Verwaltungsratsmitglied der Barmer Er-
satzkasse. Das gelte auch fiir das Thema
Zahnersatz, das immer mehr ins Be-
wusstsein der Patienten riicke. Wenn es
ein attraktives bundesweites Netzwerk
von Zahnérzten und Zahntechnikern ga-
be, das etwa durch optimierte Einkaufs-
modelle und effiziente Arbeitsprozesse
qualitativ hochwertige Leistungen zu be-
sonderen Konditionen anbieten kénnte,
wire die Barmer Ersatzkasse sehr inte-
ressiert an Gesprdachen. Mit solchen Mo-
dellen lieBe sich dariber hinaus einer
Auswanderung der Produktion ins billi-

Partner-Labors einem solchen Netzwerk
beizutreten.

Netzwerkmodelle

Wie dieses Modell aussehen konnte, er-
lauterte Horst Dreger von der Dental Fras-
werk AG in Berlin. , Wir streben an, etwa
160 bis 200 Dentallabors iiber ganz
Deutschland verteilt mit einem Netz-
werkvertrag zusammenzufiihren. Fiir die
schnelle und giinstige Produktion von
Frasarbeiten und fiir Qualitétsstandards
werde die Dental Fraswerk AG (DFW)
sorgen. Die ProLab-Gruppe sei als Part-
ner besonders interessant, da sie sehr en-
gagiert, fortschrittlich orientiert und tiber
ganz Deutschland verteilt sei, betonte
Dreger. Von den Kapazititen und Hoch-
leistungsmaschinen der DFW AG iiber-
zeugten sich die Zahntechniker am Nach-
mittag bei einer Werksbesichtigung. Be-
sonderes Interesse fanden Informationen
zu extremen Prazisionsarbeiten gepaart
mit Fraszeiten, die zum Teil ein Drittel
kiirzer als gewohnt seien.

Uber positive Erfahrungen mit der Frés-
werk AG sprachen die Zahntechniker-
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