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Eine starke Gemeinschaft mit Visionen

Fachverband ProLab bedauert Insolvenzantragsverfahren der VUZ und
versichert finanzielle Unabhangigkeit

ie Vereinigung Umfassen-
Dde Zahntechnike.G. (VUZ)

hat einen Antrag auf Insol-
venz gestellt. Insider und Koope-
rationspartner waren iber wirl-
schaftliche Probleme schon seit
einiger Zeit im Bilde. Diese gip-
felten Mitte Juli2008im Insolvenz-
antrag der VUZ. Was bedeutet
diese Entwicklung fiir den Ko-
operationspartner ProLab? Wel-
che Moglichkeit hat die ProLab,
VUZ-Mitglieder zu unterstiitzen?
Dazugibtder Pressesprecher der
ProLab, ZTM Alexander Drech-
sel, Auskunft in einem Interview.

Die VUZ hat einen Insolvenz-
« antrag gestellt, was sagt Pro-
Lab als Kooperationspartner der
VUZ dazu?
ZTM Alexander Drechsel: Uber
wirtschaftliche Engpasse wurde
schon seit einiger Zeit gespro-
chen. Dass sich die Situation nun
bis zum Insolvenzantrag zugespritzt
hat, bedauern wir sehr. Zumal wir
einige Aktionen mit der VUZ ge-
meinsamveranslaltet und die Ver-
" einigung als angenehmen Koope-
rationspartner erlebt haben.

Inwiefern wirkt sich dieser
» Schritt der VUZ auch auf Pro-
Lab aus?

Drechsel: Wir sind davon im Be-
reich der Verwaltung betroffen,
da wir mit unserer Organisation
ungl Abwicklung der Zentralregu-
lierung mit der VUZ e.G. in Dat-
teln durch einen Geschéftsbe-
sorgungsvertrag verkniiplt sind.

I Stabile Verhaltnisse

Wie wird es alsoin diesem Be-
« reich weitergehen?
Drechsel:Wir sind in Kontakt mit
dem vorldufigen Insolvenzverwal-
ter. Es wird sich zeigen, inwieweit
die VUZ weiterhin die Abwicklun-
gen gewihrleisten kann. Sollte
eine Situation eintreten, die uns
ZWingt, uns neu orientieren zumiis-
sen, dann wird es bis dahin ent-
sprechende Alternativen geben.
Dariiber beraten wir und fiihren

_ auch konkrete Gespréche.

?Haben Ihre Mitglieder mit der
» neuen Situation nun Einschrén-
kungen wie etwa finanzielle Ein-
bufien zu befiirchten?

Drechsel:Nein,ganzundgar nicht.
Die ProLab e.G. ist mit dem Ein-
kaufsverbund, der Akademie so-
wie dem ProLab e V. eigensténdig,
finanziell unabhiingig und sehr gut
aufgestellt. Unsere Mitglieder er-
halten auch in diesem Jahr Boni-

und Ergebnisausschiittungen auf-
grund der positiven Bilanz 2007.
Und auch in Zukunft werden Vor-
stand und Aufsichtsrat aul stabile
finanzielle Verhiltnisse und die
Vorteile fiir die Mitglieder achten!
Das dokumentieren zum Beispiel
die Zahlen der 1. Halbjahresbilanz
2008, die bei einer genossen-
schaftlichen Priifung erstellt wur-
de. Der Einkauf iiber unseren Ein-
kaufsverbund beispielsweise bringt
den Mitgliedslaboren, besonders
im Implantatbereich, giinstigere
Konditionen, eine bessere Posi-
tionierung am Markt und stellt
die wirtschaftliche Basis fiir die
vielen Aktivitdten der ProLab dar.

‘)Wte sehen Offentlichkeit und
+ Industrie die Rollevon ProLab
auch angesichts der neuen Ent-
wicklung?

lichkeit und bei den Lieferanten
genieRen wir hohes Ansehen, das
zeigl sich immer wieder in Ge-
spriichen. Die Aktivitaten der ver-
gangenen Jahre, beispielsweise
die ProLab-Curricula und der au-
ferordentlich erfolgreiche Jubi-
liumskongress in Erfurt sowie die
kontinuierliche Medienprasenz
haben die Marke ProLab und so-
mit die Mitgliedslabore gestarkL.
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Drechsel: Es gab schon immer
Dentallabore, die eine Doppel-
mitgliedschaft in beiden Vereini-
gungen hatten. Selbstverstindlich
sind wir offen fiir neue Mitglieder,
die weiterhin die Vorteile einer
Laborgemeinschaft nutzen méch-
ten. Aktuell erarbeiten wir mode-
rate Konditionen, um VUZ-Mit-
gliedern den Einstieg zu erleich-
tern. Denn besonders Labore, die
sich mit dem Zukunftsmarkt Im-
plantat-Prothetik beschiftigen,
findenin der ProLabviele Vortei-
le fiir den eigenen Betrieb.

Eine Mitgliedschaft rechnet sich
schnell, allein iiber die verbes-
serten Konditionen, die wir mit
den wichtigsten Lieferanten und

speziell mit den Implantather-
stellern haben. Auerdem haben
wir gerade in letzter Zeit das Mar-
ketingpaket fiir die Mitgliedsla-
bore wesentlich erweitert.

~ Moderate Konditionen

Zurzeit sind wir in der Umset-
zung spezieller Angebote auf der
Produktebene, die wir gemeinsam
mit der Industrie entwickeln. Au-
Berdem stehen die Termine fiir
das neunte Curriculum der Pro-
Lab-Akademie fest. Ein weiteres
Event fiir Mitglieder ist im Sep-
tember geplant, und wir sammeln
schon Ideen fiir den nédchsten
Kongress. |



