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Hohe Qualitat,
giinstiger Preis

ProLab stellt Sparzahn in Kooperation mit

Bego und Ausbildungsmodul ,AZP* zur
stdrkeren Patientenbindung vor

Das Seminarzentrum von Rappe Zahntechnik in Nieste-
tal-Sandershausen bei Kassel war im Sommer Veranstal-
tungsort eines Informationsnachmittages der bundeswei-
ten Vereinigung fiir Implantatprothetik e.V. (ProLab). Dort
machte Gerhard Gerhold, einer der drei Geschiiftsfiihrer von
Rappe Zahntechnik sowie ProLab-Vorstandsmitglied und
Schatzmeister, zwei neue ProLab-Kooperationen zur stiir-
keren Patientenbindung bekannt.

Laut der Deutschen Gesellschaft
fiir Implantologie (DGI) wachst
die Anzahl der gesetzten Implan-
tate in Deuvtschland weiter. , Immer
mehr Patienten auch mit niedri-
gem Einkommen wiinschen sich
bei Zahnverlust ein Implantat. Sie
scheuen abervor den hohen Kos-
ten zuriick”, erliuterte Gerhold
die aktuelle Situation. ,,Die Folge:
Der Dentaltourismus boomt. Der
Urlaubyin Ungarn, Polen, Tschechi-
enoder der Slowakei wird mit ei-
ner preisgiinstigen Implantatver-
sorgung verbunden. Wenn Kom-
plikationen, etwa wegen Material-
oder Verarbeitungsmangeln auf-
treten, sind hifufig wieder die Zahn-
arztpraxen und Dentallabore vor
Ort in Deutschland gelragt®, so
das ProLab-Vorstandsmilglied.

Um dem Dentaltourismus ent-
gegenzustevern und auch Pati-
enten mit geringen finanziellen
Mitteln eine qualitativ hochwerlige
Versorgung aul dem Implantat-
Iweitmarkt anzubieten, habe Pro-
Lab den Kontakt zur Industrie ge-
sucht. [n Kooperation mit dem
traditionsreichen, familiengefiihr-
ten Dentalhersteller Bego (Bre-
men) biete ProLab seinen Zahn-
arztkunden einen Sparzahn [iir
preisbewusste Patienten an. Da-
bei soll der Eigenanteil unter 1.000
Euro je Implantat mit Krone liegen.
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Alle Bestandteile seien aus gepriif-
ten Materialien und in Deutschland
gefertigt. Der Sparzahn eigne sich
besonders fiir unkomplizierte Pa-
tientenfille bei geniigend Kno-
chensubstanz.

Stabilitédt und
spaltfreier Sitz

oImplantat statt Briicke: Unter
diesem Motto priisentierte Bego-
Referentin Dr. Corinna E. Pesch-
ke bei der Infoveranstaltung die
Vorteile des Implantatsystems
von Bego, das dem Sparzahn zu-
grunde liegt. Die Bego-Semados-
S-lmplantate sind aus reinem Ti-
tan mit speziell behandelter Ober-
fliche gefertigt. Diese soll die
Verbindung mit Knochen- und Ge-
webestrukturen begiinstigen. Die
patentierte Gestaltung zeichne
sich aus durch eine gerade Implan-
latform mit ansteigendem Kern-
durchmesser bei abnehmender
Gewindetiefe zur prothetischen
Schnittstelle hin. Das gewdhrleis-
tet eine hohe Stabilitit und ermig-
licht eine einfache Fiihrung beim
Implantieren. Vergleichsstudien
von Dipl.-Ing. Holger Zipprich
(Frankfurt) und Prof. Ernst-Jirgen
Richter (Wiirzburg) belegten die
hohe Stabilitit und den spaltirei-
en Sitz der Bego-Semados-S-Im-
plantate. Einige der anwesenden
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Hochflexible
Innenraumgestalter

EasyShape und AlphaKite -
neue Vielfalt bei der maschinellen
Wurzelkanalaufbereitung

{haalsty Preducts
Mo In (Rermany

Zwei neue NiTi-Feilensysteme - EasyShape
und AlphaKite - erweitern Ihre Méglichkeiten
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Zahndrzte fanden die Vorstellung
des Implantatsystems als preis-
giinstige Alternative zu anderen
Versorgungssystemen sehr in-
teressant.

Honorarkosten
Wbleiben im Land”

Als Pilotprojekt wird Rappe-
Zahntechnik seinen Partnerpra-
xen den Sparzahn anbieten, der
mit einem Basis-Tray mit Instru-
mentenaulsatz geliefert wird. Das
Dentallabor lertige die Krone mit
einem Sonderrabatt dazu. Nach
der Pilotphase wiirden weitere
interessierte Prolab-Labore ihr
Partfolio um den Sparzahn erwei-
tern. Eine Besonderheit des Spar-
zahn sei die lange Garantiezeit:
Patienten erhiclten bereits ab dem
Tag der Implantation eine Versiche-
rung, die den Sparzahn fiir fiinf
Jahre gepen Schiiden versichert,
wenn sie mindestens einmal im
Jahr zum Recall in die Praxis kom-
men.

.Bei diesem giinstigen Angebot
werden sich bestimmt viele preis-
bewusste Patienten gegen eine
Behandlung im Ausland und fiir
die vertraute Zahnarztpraxis ent-
scheiden. Und wir kéinnen sicher
sein, dass Honorarkosten fiir die
Behandlung und die Erstellung
des Zahnersatzes in Deutschland
bleiben®, ist Gerhold iiberzeugt.
»Es geht nicht um einen Ersatz,
sondern lediglich darum, Patien-
ten, die sich aus Kostengriinden
im Ausland behandeln lassen wiir-
den, preisgiinstige deutsche Al-
ternativen anzubieten.”

Mit ,AZP" zur professionel-
leren Patientenbetreuung

Eine weitere Miglichkeit, Patien-
ten stirker an die Praxis zo binden,
ist ein neuer Aushildungslehe-
gang, den ProLab in Kooperation
mit dem Kneip Institut [ir Mitar-
beiterinnen und Mitarbeiter von
Zahnarztpraxen umsetzt.

Nach erfolgreicher Absolvie-
rung dieses Lehrgangs diirfen sich
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die Teilnehmer und Teilnehme-
rinnen , Ausgezeichnete/r Zahn-
medizinische/r Praxismanager/in*
nennen. Uber Form und Inhalte
berichteten Mitinitiator Thomas
Kneip sowie Trainerin Sylvia Rie-
burg. ,Jede Praxis hat die Patien-
ten, die sieverdient”, Eutete Kneip
seinen Beitrag ein. Wer sich Pati-
enten wiinsche, die gerne auch
privat als Selbstzahler in ihre Ge-
sundheit investieren, miisse sich
aktiv um diese bemiihen. Wie Pra-
xismitarbeiter dazu beitragen kin-
nen, dass sich Patienten noch
wohler fiihlen und ein Bewusst-
sein fiir préventive Zusatzleistun-
gen auf eigene Kosten entwickeln,
schilderte AZP-Trainerin Rieburg.
Invier Modulen wiirden die ma-
ximal 2wdlf Teilnehmer fit ge-
macht, Patienten {iber sinnvolle
und seritise Zusatzleistungen zu
informieren, Praxisriume und die
Einstellung des gesamten Teams
stirker auf die Bediirfnisse der
Fatienten auszurichten und da-
mit langlristig die Bindung zur
Praxis und auch den Umsalz zu
erhihen.

Privatleistungen
aktiv bewerben

(Ob Telefoniibungen, Gespréchs-
trainings, Mitarbeiter- oder Me-
dienkommunikation, Werberecht
und Praxisaktion: praktische Ubun-
gen machen den GroBteil der Aus-
bildung aus, die im vierten Teil in
eine eigene Prisentation durch
die Tellnehmer miindet. Gerade
wenn es um implantate und Zahn-
ersatz geht, sind Vorsorge und
Mundhygiene heikle Themen",
sagt ProLab-Vorstandsmitglied
Gerhold. Deshalb sei die offen-
sive Bewerbung von Zahnarztleis-
tungen fiir , Selbstzahler" im Sin-
ne der Patienten und werde von
ProLab-Laboren unterstiitzt: , Nur
wer informiert ist, wie er seine
Zahngesundheit noch linger erhal-
ten kann, kann sich aktiv fiir oder
gegen Zusatzleistungen avs eige-
ner Tasche entscheiden” @
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